
 

 

ตารางวเิคราะหค์วามสอดคลอ้งรายวชิา 

ระหว่างมาตรฐานการเรยีนรู/้ตวัชีว้ดั/จุดประสงคก์ารเรยีนรู ้

รายวชิา การขายเบือ้งตน้ 1 รหสัวชิา ง 32202 เวลา  40 ช ัว่โมง 

กลุ่มสาระการเรยีนรูก้ารงานอาชพี   ระดบัช ัน้มธัยมศกึษาปีที ่5  ภาคเรยีนที ่1-2  ปีการศกึษา 2567 

มาตรฐานการเรยีนรู ้ ผลการเรยีนรู ้

  

จดุประสงคก์ารเรยีนรู ้ สาระการเรยีนรู ้

ง 2.1 เขา้ใจ 

มทีกัษะทีจ่ าเป็นมปีระสบการณเ์ห็นแ

นวทางในงานอาชพี 

ใชเ้ทคโนโลยเีพือ่พฒันาอาชพี 

มคีณุธรรม 

และมเีจคคตทิีด่ต่ีออาชพี 

 

1.แสดงความรูพ้ืน้ฐานของการขาย 

 

 

1.บอกความหมายของการขา

ยได ้

2.อธบิายความส าคญัของการ

ขายได ้

3.อธบิายประวตัแิละววิฒันากา

รของการขายได ้4. 

บอกหลกัพืน้ฐานของการขาย

ได ้

5.อธบิายประโยชนข์องการขา

ยได ้

6.บอกความหมายของแนวคดิ

ทางการขายได ้

7.อธบิายแนวความคดิทางการ

ขายได ้

8.อธบิายหนา้ทีท่างการขายได ้

1.ความหมายของการข

าย 

2.ความส าคญัของการ

ขาย 

3.ประวตัแิละววิฒันากา

รของการขาย 

4.หลกัพืน้ฐานของการ

ขาย 

5.ประโยชนข์องการขา

ย 

6.แนวคดิทางการขาย 

7.หนา้ทีท่างการขาย 

 



2.แสดงความรูเ้กีย่วกบัประเภทและลั

กษณะของงานขาย 

 

 

1.จ าแนกประเภทของงานขาย

ได ้

2.วเิคราะหล์กัษณะของงานขา

ยได ้

3.จ าแนกประเภทของพนักงาน

ขายได ้

1.ประเภทของงานขาย 

2ลกัษณะของงานขาย 

3.ประเภทของพนักงาน

ขาย 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

มาตรฐานการเรยีนรู ้

 

ผลการเรยีนรู ้

 

 

จดุประสงคก์ารเรยีนรู ้

 

 

สาระการเรยีนรู ้

ง 2.1 เขา้ใจ 

มทีกัษะทีจ่ าเป็นมปีระสบก

ารณเ์ห็นแนวทางในงานอ

าชพี 

ใชเ้ทคโนโลยเีพือ่พฒันาอ

าชพี มคีณุธรรม 

และมเีจคคตทิีด่ต่ีออาชพี 

 

3.แสดงความรูเ้กีย่วกบัผลติ

ภณัฑ ์

 

1.บอกความหมายของผลติภณัฑไ์ด ้

2.จ าแนกประเภทของผลติภณัฑไ์ด ้

3.วเิคราะหอ์งคป์ระกอบของผลติภณัฑไ์ด ้

4.อธบิายรายละเอยีดเกีย่วกบัผลติภณัฑไ์ด ้

5.บอกแหล่งความรูเ้กีย่วกบัผลติภณัฑไ์ด ้

6.อธบิายประโยชนข์องการมคีวามรูเ้กีย่วกบัผลติ

ภณัฑ ์

7.แสดงออกถงึการปฏบิตังิานดว้ยความตัง้ใจและ

1.ความหมายของผลติ

ภณัฑ ์

2.ประเภทของผลติภณั

ฑ ์

3.องคป์ระกอบของผลติ

ภณัฑ ์

4.รายละเอยีดเกีย่วกบัผ

ลติภณัฑ ์



กระตอืรอืรน้ในการใฝ่หา 5.แหล่งความรูเ้กีย่วกบั

ผลติภณัฑ ์

6.ประโยชนข์องการมคี

วามรูเ้กีย่วกบัผลติภณั

ฑไ์ด ้

 

4.แสดงความรูเ้กีย่วกบัลกูค ้

า 

5.เตรยีมความพรอ้มส าหรบั

การเป็นนักขายทีด่ตีามหลกั

การ 

1.บอกความหมายของลกูคา้ได ้

2.บอกความส าคญัของลกูคา้ได ้

3.จ าแนกประเภทของลกูคา้ได ้

4.อธบิายรูปแบบพฤตกิรรมของลกูคา้ได ้

5.บอกสาเหตกุารซือ้ของลกูคา้ได ้

6.บอกแรงจงูใจในการซือ้สนิคา้ได ้

7.อธบิายขัน้ตอนกระบวนการตดัสนิใจซือ้ของลู

กคา้ได ้

8.บอกปัจจยัทีม่อีทิธพิลต่อการตดัสนิใจซือ้ของลู

กคา้ได ้

9.บอกประโยชนข์องการมคีวามรูเ้กีย่วกบัลกูคา้ไ

ด ้

10.แสดงออกถงึความกระตอืรอืรน้ 

มคีวามพยีรพยายามในการปฏบิตังิานทีไ่ดร้บัมอ

บหมายตามล าดบัขัน้ตอนใหเ้สรจ็ภายในเวลาที่

ก าหนด 

1.หมายของลกูคา้ 

2.ความส าคญัของลกูค ้

า 

3.ประเภทของลกูคา้ 

4.พฤตกิรรมของลกูคา้ 

5.สาเหตกุารซือ้ของลกู

คา้ 

6.แรงจงูใจในการซือ้สิ

นคา้ 

7.กระบวนการตดัสนิใจ

ซือ้ของลูกคา้ 

8.ปัจจยัทีม่อีทิธพิลต่อก

ารตดัสนิใจซือ้ของลกูค ้

า 

9.ประโยชนข์องการมคี

วามรูเ้กีย่วกบัลกูคา้ 

 

 

 



 

 

 

 

มาตรฐานการเรยีนรู ้ ผลการเรยีนรู ้ จดุประสงคก์ารเรยีนรู ้ สาระการเรยีนรู ้

ง 2.1 เขา้ใจ 

มทีกัษะทีจ่ าเป็นมปีระสบก

ารณเ์ห็นแนวทางในงานอ

าชพี 

ใชเ้ทคโนโลยเีพือ่พฒันาอ

าชพี มคีณุธรรม 

และมเีจคคตทิีด่ต่ีออาชพี 

 

6..แสดงความรูเ้กีย่วกบักจิก

าร 

7.เตรยีมความพรอ้มส าหรบั

การเป็นนักขายทีด่ตีามหลกั

การ 

 

 

1.อธบิายรูปแบบของการด าเนินธรุกจิได ้

2.บอกขอ้มูลเกีย่วกบัประวตัขิองกจิการได ้

3.อธบิายแผนภมูกิารจดัโครงสรา้งองคก์รของกจิ

การได ้

4.อธบิายนโยบายการบรหิารกจิการได ้

5.ระบุแหล่งความรูเ้กีย่วกบักจิการได ้

6.บอกประโยชนข์องการมคีวามรูเ้กีย่วกบักจิการ

ได ้

7.ใหค้วามรว่มมอืกบัผูอ้ืน่ในการปฏบิตังิาน 

มมีนุษยส์มัพนัธด์ ี

มคีวามคดิรเิร ิม่สรา้งสรรคแ์ละรบัผดิชอบในการป

ฏบิตังิานทีไ่ดร้บัมอบหมายใหเ้สรจ็ตามเวลาทีก่ า

หนด 

1.รูปแบบของการด าเนิ

นธรุกจิ 

2.ประวตัขิองกจิการ 

3.การจดัโครงสรา้งองค ์

กรของกจิการ 

4.โยบายการบรหิารกจิ

การ 

5.แหล่งความรูเ้กีย่วกบั

กจิการ 

6.ประโยชนข์องการมคี

วามรูเ้กีย่วกบักจิการ 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 


