บันทึกหน่วยการเรียนรู้ (รายวิชาเพิ่มเติม)
กลุ่มสาระการเรียนรู้ การงานอาชีพ











ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 5
รหัสวิชา ง 32202




            รายวิชา การขายเบื้องต้น 1

                     
ผู้จัดทำ นางศิริวรรณ  เหมะศิวะ
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

หน่วยการเรียนรู้ที่ 1




   เรื่อง ความรู้เกี่ยวกับการขายและแนวคิดทางการตลาด



เวลา 5 ชั่วโมง
สาระที่ 2 การอาชีพ
          มาตรฐานการเรียนรู้ 

          
ง 2.1 เข้าใจ มีทักษะที่จำเป็นมีประสบการณ์เห็นแนวทางในงานอาชีพ ใช้เทคโนโลยีเพื่อพัฒนาอาชีพ มีคุณธรรม และมีเจคคติที่ดีต่ออาชีพ
	ตัวชี้วัด/
ผลการเรียนรู้
	จุดประสงค์
การเรียนรู้
	สาระ
การเรียนรู้
	สมรรถนะสำคัญ
ของผู้เรียน
	คุณลักษณะ
อันพึงประสงค์
	ชิ้นงาน/
ภาระงาน
	กิจกรรมการเรียนรู้
	การวัดผลและประเมินผล
	สื่อ
การเรียนรู้

	1.แสดงความรู้เกี่ยวกับการขายและแนวคิดทางการตลาด

	1.สามารถบอกความรู้ทั่วไปเกี่ยวกับการขายได้
2.สามารถอธิบายหลักพื้นฐานของการขายได้
3.สามารถบอกหน้าที่ของการขายได้
4.สามารถบอกวิวัฒนาการของการขายได้
5.สามารถบอกแนวความคิดทางการขายกับแนวความคิดทางการตลาดได้
	1.ความรู้ทั่วไปเกี่ยวกับการขาย
2.หลักพื้นฐานของการขาย
3.หน้าที่ของการขาย
4.วิวัฒนาการของการขาย
5.แนวความคิดทางการขายกับแนวความคิดทางการตลาด

	1.แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการขาย และความรู้พื้นฐานของการขาย
2.แสดงความรู้เกี่ยวกับหน้าที่การขายประเภท และลักษณะของงานขาย
4.เตรียมความพร้อมสำหรับการเป็นนักขายที่ดีตามหลักการ
	1. มีวินัย                           
2. ใฝ่เรียนรู้                              
3. อยู่อย่างพอเพียง             
4. มุ่งมั่นในการทำงาน         

	1..ใบงาน
2.แบบประเมินผลการเรียนรู้

	-บรรยาย
-นำเสนอ
-กิจกรรมการสอน
แบบ Active    Learning 
-กิจกรรมกลุ่ม
-แลกเปลี่ยน
เรียนรู้


	1.เกณฑ์การให้คะแนนใบงาน
2.เกณฑ์การให้คะแนนแบบประเมินผลการเรียนรู้

	1.ใบความรู้
2.หนังสือการขายเบื้องต้น 
3. เว็ปไซต์ต่างๆทางอินเตอร์เน็ต 



บันทึกหน่วยการเรียนรู้ (รายวิชาเพิ่มเติม)
กลุ่มสาระการเรียนรู้ การงานอาชีพ











ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 5
รหัสวิชา ง 32202




            รายวิชา การขายเบื้องต้น 1

                     
ผู้จัดทำ นางศิริวรรณ  เหมะศิวะ
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

หน่วยการเรียนรู้ที่ 2




   เรื่อง ประเภทและลักษณะของงานขาย




เวลา 5 ชั่วโมง
สาระที่ 2 การอาชีพ

          มาตรฐานการเรียนรู้ 

          
ง 2.1 เข้าใจ มีทักษะที่จำเป็นมีประสบการณ์เห็นแนวทางในงานอาชีพ ใช้เทคโนโลยีเพื่อพัฒนาอาชีพ มีคุณธรรม และมีเจคคติที่ดีต่ออาชีพ
	ตัวชี้วัด/
ผลการเรียนรู้
	จุดประสงค์
การเรียนรู้
	สาระ
การเรียนรู้
	สมรรถนะสำคัญ
ของผู้เรียน
	คุณลักษณะ
อันพึงประสงค์
	ชิ้นงาน/
ภาระงาน
	กิจกรรมการเรียนรู้
	การวัดผลและประเมินผล
	สื่อ
การเรียนรู้

	1.แสดงความรู้เกี่ยวกับประเภทและลักษณะของงานขาย

	1.สามารถอธิบายถึงการจัดประเภทของงานขายได้
2.สามารถอธิบายถึงลักษณะของงานขายได้
3.สามารถอธิบายถึงการจัดประเภทของพนักงานขายตามลักษณะงานขายได้
4.สามารถอธิบายถึงความสัมพันธ์ของงานขายกับหน้าที่ของการส่งเสริมการตลาดได้
	1.ประเภทของงานขาย      2.ลักษณะของงานขาย     3.ประเภทของพนักงานขายตามลักษณะงานขาย       4.ความสัมพันธ์ของงานขายกับหน้าที่ของการส่งเสริมการตลาด
	1.แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการขาย และความรู้พื้นฐานของการขาย
2.แสดงความรู้เกี่ยวกับหน้าที่การขายประเภท และลักษณะของงานขาย
4.เตรียมความพร้อมสำหรับการเป็นนักขายที่ดีตามหลักการ
	1. มีวินัย                           
2. ใฝ่เรียนรู้                              
3. อยู่อย่างพอเพียง             
4. มุ่งมั่นในการทำงาน         

	1..ใบงาน
2.แบบประเมินผลการเรียนรู้

	-บรรยาย
-นำเสนอ
-กิจกรรมการสอน
แบบ Active    Learning 
-กิจกรรมกลุ่ม
-แลกเปลี่ยน
เรียนรู้


	1.เกณฑ์การให้คะแนนใบงาน
2.เกณฑ์การให้คะแนนแบบประเมินผลการเรียนรู้

	1.ใบความรู้
2.หนังสือการขายเบื้องต้น 
3. เว็ปไซต์ต่างๆทางอินเตอร์เน็ต 



บันทึกหน่วยการเรียนรู้ (รายวิชาเพิ่มเติม)
กลุ่มสาระการเรียนรู้ การงานอาชีพ











ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 5
รหัสวิชา ง 32202




              รายวิชา การขายเบื้องต้น 1

                     
ผู้จัดทำ นางศิริวรรณ  เหมะศิวะ
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

หน่วยการเรียนรู้ที่ 3



                 เรื่อง  ช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้า



เวลา 5 ชั่วโมง
          มาตรฐานการเรียนรู้ 

          
ง 2.1 เข้าใจ มีทักษะที่จำเป็นมีประสบการณ์เห็นแนวทางในงานอาชีพ ใช้เทคโนโลยีเพื่อพัฒนาอาชีพ มีคุณธรรม และมีเจคคติที่ดีต่ออาชีพ
	ตัวชี้วัด/
ผลการเรียนรู้
	จุดประสงค์
การเรียนรู้
	สาระ
การเรียนรู้
	สมรรถนะสำคัญ
ของผู้เรียน
	คุณลักษณะ
อันพึงประสงค์
	ชิ้นงาน/
ภาระงาน
	กิจกรรมการเรียนรู้
	การวัดผลและประเมินผล
	สื่อ
การเรียนรู้

	2.แสดงความรู้เกี่ยวกับช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้า

	1.อธิบายความหมายและความสำคัญของช่องทางการจัดจำหน่ายได้                2.บอกรายละเอียดของช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้าอุตสาหกรรมและสินค้าบริโภคได้                      3.บอกปัจจัยที่มีอิทธิพลต่อการกำหนดช่องทางการจัดจำหน่ายได้                   4.ตัดสินใจเลือกช่องทางการจัดจำหน่ายได้                5.บอกบุคคลที่เกี่ยวข้องกับช่องทางการจัดจำหน่ายได้  6.อธิบายปัญหาของช่องทางการจัดจำหน่ายได้
	1.ความหมายและความสำคัญของช่องทางการจัดจำหน่าย
2.ช่องทางการจัดจำหน่ายสินค้าอุตสาหกรรมและสินค้าบริโภค
3.ปัจจัยที่มีอิทธิพลต่อการกำหนดช่องทางการจัดจำหน่าย
4.การตัดสินใจเลือกช่องทางการจัดจำหน่าย
5.บุคคลที่เกี่ยวข้องกับช่องทางการจัดจำหน่าย
6.ปัญหาของช่องทางการจัดจำหน่าย
	1.แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการขาย และความรู้พื้นฐานของการขาย
2.แสดงความรู้เกี่ยวกับหน้าที่การขายประเภท และลักษณะของงานขาย
4.เตรียมความพร้อมสำหรับการเป็นนักขายที่ดีตามหลักการ
	1. มีวินัย                           
2. ใฝ่เรียนรู้                              
3. อยู่อย่างพอเพียง             
4. มุ่งมั่นในการทำงาน         

	1..ใบงาน
2.แบบประเมินผลการเรียนรู้

	-บรรยาย
-นำเสนอ
-กิจกรรมการสอน
แบบ Active    Learning 
-กิจกรรมกลุ่ม
-แลกเปลี่ยน
เรียนรู้


	1.เกณฑ์การให้คะแนนใบงาน
2.เกณฑ์การให้คะแนนแบบประเมินผลการเรียนรู้

	1.ใบความรู้
2.หนังสือการขายเบื้องต้น 
3. เว็ปไซต์ต่างๆทางอินเตอร์เน็ต 



บันทึกหน่วยการเรียนรู้ (รายวิชาเพิ่มเติม)
กลุ่มสาระการเรียนรู้ การงานอาชีพ











ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 5
รหัสวิชา ง 32202




             รายวิชา การขายเบื้องต้น 1

                     
ผู้จัดทำ นางศิริวรรณ  เหมะศิวะ
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

หน่วยการเรียนรู้ที่ 4


                               เรื่อง การโฆษณาและการส่งเสริมการขาย


เวลา 5 ชั่วโมง
สาระที่ 2 การอาชีพ

          มาตรฐานการเรียนรู้ 

          
ง 2.1 เข้าใจ มีทักษะที่จำเป็นมีประสบการณ์เห็นแนวทางในงานอาชีพ ใช้เทคโนโลยีเพื่อพัฒนาอาชีพ มีคุณธรรม และมีเจคคติที่ดีต่ออาชีพ
	ตัวชี้วัด/
ผลการเรียนรู้
	จุดประสงค์
การเรียนรู้
	สาระ
การเรียนรู้
	สมรรถนะสำคัญ
ของผู้เรียน
	คุณลักษณะ
อันพึงประสงค์
	ชิ้นงาน/
ภาระงาน
	กิจกรรมการเรียนรู้
	การวัดผลและประเมินผล
	สื่อ
การเรียนรู้

	3.แสดงความรู้เกี่ยวกับการโฆษณาและการส่งเสริมการขาย
	1.อธิบายความหมายและความสำคัญของการโฆษณาได้
      2.บอกวัตถุประสงค์ของการโฆษณาได้           3.บอกประเภทของการโฆษณาได้                 4.เลือกใช้สื่อที่ใช้ในการโฆษณาได้                5.บอกความหมายและความสำคัญของการส่งเสริมการขายได้      6.บอกวัตถุประสงค์และเป้าหมายของการส่งเสริมการขายได้      7.บอกประเภทและวิธีการส่งเสริมการขายได้
	1.ความหมายและความสำคัญของการโฆษณา
2.วัตถุประสงค์ของการโฆษณา
3.ประเภทของการโฆษณา 4.สื่อที่ใช้ในการโฆษณา
	1.แสดงความรู้เกี่ยวกับหลักการขาย และความรู้พื้นฐานของการขาย
2.แสดงความรู้เกี่ยวกับหน้าที่การขายประเภท และลักษณะของงานขาย
3.เตรียมความพร้อมสำหรับการเป็นนักขายที่ดีตามหลักการ
	1. มีวินัย                           
2. ใฝ่เรียนรู้                              
3. อยู่อย่างพอเพียง             
4. มุ่งมั่นในการทำงาน         

	1..ใบงาน
2.แบบประเมินผลการเรียนรู้

	-บรรยาย
-นำเสนอ
-กิจกรรมการสอน
แบบ Active    Learning 
-กิจกรรมกลุ่ม
-แลกเปลี่ยน
เรียนรู้


	1.เกณฑ์การให้คะแนนใบงาน
2.เกณฑ์การให้คะแนนแบบประเมินผลการเรียนรู้

	1.ใบความรู้
2.หนังสือการขายเบื้องต้น 
3. เว็ปไซต์ต่างๆทางอินเตอร์เน็ต 



บันทึกหน่วยการเรียนรู้ (รายวิชาเพิ่มเติม)
กลุ่มสาระการเรียนรู้ การงานอาชีพ











ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 5
รหัสวิชา ง 32202




             รายวิชา การขายเบื้องต้น 2

           

ผู้จัดทำ นางศิริวรรณ  เหมะศิวะ
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

หน่วยการเรียนรู้ที่ 5




             เรื่อง ความรู้เกี่ยวกับตนเอง




เวลา 5 ชั่วโมง
สาระที่ 2 การอาชีพ

          มาตรฐานการเรียนรู้ 

          
ง 2.1 เข้าใจ มีทักษะที่จำเป็นมีประสบการณ์เห็นแนวทางในงานอาชีพ ใช้เทคโนโลยีเพื่อพัฒนาอาชีพ มีคุณธรรม และมีเจคคติที่ดีต่ออาชีพ
	ตัวชี้วัด/
ผลการเรียนรู้
	จุดประสงค์
การเรียนรู้
	สาระ
การเรียนรู้
	สมรรถนะสำคัญ
ของผู้เรียน
	คุณลักษณะ
อันพึงประสงค์
	ชิ้นงาน/
ภาระงาน
	กิจกรรมการเรียนรู้
	การวัดผลและประเมินผล
	สื่อ
การเรียนรู้

	4.แสดงความรู้เกี่ยวกับตนเอง
	1.บอกสิ่งที่พนักงานขายจะต้องสำรวจตนเองได้ 
2.บอกวิธีการพัฒนาบุคลิกภาพของพนักงานขายได้
3.อธิบายวิธีการขายตนเองก่อนขายสินค้าได้
4.บอกคุณสมบัติที่จำเป็นของพนักงานขายได้
5.บอกคุณสมบัติของพนักงานขายที่นายจ้างต้องการได้
6.บอกคุณสมบัติของพนักงานขายที่ลูกค้าต้องการได้
7.อธิบายเทคนิคการชนะใจลูกค้าได้

	1.การสำรวจตนเองของพนักงานขาย
2.การพัฒนาบุคลิกภาพของพนักงานขาย
3.การขายตนเองก่อนขายสินค้า
4.คุณสมบัติที่จำเป็นของพนักงานขาย
5.คุณสมบัติของพนักงานขายที่นายจ้างต้องการ
6.คุณสมบัติของพนักงานขายที่ลูกค้าต้องการ
7.เทคนิคการชนะใจลูกค้าสินค้า

	1.ความสามารถในการแก้ปัญหา
 2. ความสามารถในการใช้ทักษะชีวิต 

3.ความสามารถในการใช้เทคโนโลยี  
	1. มีวินัย                           
2. ใฝ่เรียนรู้                              
3. อยู่อย่างพอเพียง             
4. มุ่งมั่นในการทำงาน         

	1..ใบงาน
2.แบบประเมินผลการเรียนรู้

	-บรรยาย
-นำเสนอ
-กิจกรรมการสอน
แบบ Active    Learning 
-กิจกรรมกลุ่ม
-แลกเปลี่ยน
เรียนรู้


	1.เกณฑ์การให้คะแนนใบงาน
2.เกณฑ์การให้คะแนนแบบประเมินผลการเรียนรู้

	1.ใบความรู้
2.หนังสือการขายเบื้องต้น 
3. เว็ปไซต์ต่างๆทางอินเตอร์เน็ต 
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